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1 Перечень формируемых компетенций
Таблица – Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программе
	Код компетенции
	Формулировка компетенции
	Номер этапа

	
	
	

	ОПК-1
	способность применять в профессиональной деятельности Конституцию Российской Федерации, федеральные конституционные законы, федеральные законы, отраслевое законодательство Российской Федерации, указы и распоряжения Президента Российской Федерации, постановления и распоряжения Правительства Российской Федерации, законы субъектов Российской Федерации, использовать правовые позиции Европейского Суда по правам человека, Конституционного Суда Российской Федерации, Верховного Суда Российской Федерации, а также соответствующие положения, содержащиеся в международных договорах и соглашениях, участником которых является Российская Федерация
	

	ПК-5
	способность применять нормативные правовые акты, реализовывать нормы материального и процессуального права в профессиональной деятельности
	

	ПК-6
	способность осуществлять профессиональную деятельность в сфере международно-правового сотрудничества
	


Компетенция считается сформированной на данном этапе (номер этапа таблица 1 ФОС) в случае, если полученные результаты обучения по дисциплине оценены положительно (диапазон критериев оценивания результатов обучения «зачтено», «удовлетворительно», «хорошо», «отлично» ). В случае отсутствия положительной оценки компетенция на данном этапе считается несформированной.

2 Описание критериев оценивания планируемых результатов обучения
ОПК-1 способность применять в профессиональной деятельности Конституцию Российской Федерации, федеральные конституционные законы, федеральные законы, отраслевое законодательство Российской Федерации, указы и распоряжения Президента Российской Федерации, постановления и распоряжения Правительства Российской Федерации, законы субъектов Российской Федерации, использовать правовые позиции Европейского Суда по правам человека, Конституционного Суда Российской Федерации, Верховного Суда Российской Федерации, а также соответствующие положения, содержащиеся в международных договорах и соглашениях, участником которых является Российская Федерация
	Планируемые результаты обучения
(показатели достижения заданного уровня планируемого результата обучения)
	Критерии оценивания результатов обучения

	Знает
	законодательство Российской Федерации, регулирующее внешнеэкономическую деятельность
	полнота освоения материала, правильность ответов на поставленные вопросы

	Умеет
	использовать правовые позиции международных и национальных судебных органов по поводу осуществления внешнеэкономической деятельности
	корректность выбора методов (инструментов) решения задач

	Владеет
	навыками и методами анализа и работы с законодательством Российской Федерации, правовыми позициями международных и национальных судебных органов по поводу осуществления внешнеэкономической деятельности
	самостоятельность решения поставленных задач


ПК-5 способность применять нормативные правовые акты, реализовывать нормы материального и процессуального права в профессиональной деятельности
	Планируемые результаты обучения
(показатели достижения заданного уровня планируемого результата обучения)
	Критерии оценивания результатов обучения

	Знает
	нормативные правовые акты в сфере внешнеэкономической деятельности
	полнота освоения материала, правильность ответов на поставленные вопросы

	Умеет
	толковать содержание, сопоставлять и правильно применять нормы материального и процессуального права в сфере внешнеэкономической деятельности
	корректность выбора методов (инструментов) решения задач

	Владеет
	навыками определения характера спорного правоотношения в сфере внешнеэкономической деятельности
	самостоятельность решения поставленных задач


ПК-6 способность осуществлять профессиональную деятельность в сфере международно-правового сотрудничества
	Планируемые результаты обучения
(показатели достижения заданного уровня планируемого результата обучения)
	Критерии оценивания результатов обучения

	Знает
	формы международного сотрудничества в сфере внешнеэкономической деятельности
	полнота освоения материала, правильность ответов на поставленные вопросы

	Умеет
	определять форму международного сотрудничества во внешнеэкономической деятельности и соответствующие права и обязанности субъектов внешнеэкономической деятельности
	корректность выбора методов (инструментов) решения задач

	Владеет
	навыками применения формы международного сотрудничества во внешнеэкономической деятельности
	самостоятельность решения поставленных задач


3 Перечень оценочных средств
	Контролируемые планируемые результаты обучения
	Контролируемые темы дисциплины
	Наименование оценочного средства и представление его в ФОС*

	
	
	текущий контроль
	промежуточная аттестация


	ОПК-1

Знает:
	законодательство Российской Федерации, регулирующее внешнеэкономическую деятельность
	Внешнеэкономическая политика России. Источники правового регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-5

Знает:
	нормативные правовые акты в сфере внешнеэкономической деятельности
	Внешнеэкономическая политика России. Источники правового регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-6

Знает:
	формы международного сотрудничества в сфере внешнеэкономической деятельности
	Внешнеэкономическая политика России. Источники правового регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Собеседование (п. 5.1)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ОПК-1

Умеет:
	использовать правовые позиции международных и национальных судебных органов по поводу осуществления внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-5

Умеет:
	толковать содержание, сопоставлять и правильно применять нормы материального и процессуального права в сфере внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-6

Умеет:
	определять форму международного сотрудничества во внешнеэкономической деятельности и соответствующие права и обязанности субъектов внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Тест (п. 5.3), кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ОПК-1

Владеет:
	навыками и методами анализа и работы с законодательством Российской Федерации, правовыми позициями международных и национальных судебных органов по поводу осуществления внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-5

Владеет:
	навыками определения характера спорного правоотношения в сфере внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	ПК-6

Владеет:
	навыками применения формы международного сотрудничества во внешнеэкономической деятельности
	Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	ВТО и Российская Федерация. Условия вступления
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Торговые споры
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Использование инструментов торговой защиты
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)

	
	
	Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток
	Кейс-задачи (п. 5.4)
	Вопросы на экзамен (п. 5.2)


4 Описание процедуры оценивания
Качество сформированности компетенций на данном этапе оценивается по результатам текущих и промежуточной аттестаций количественной оценкой, выраженной в баллах, максимальная сумма баллов по дисциплине равна 100 баллам.
Таблица 4.1 – Распределение баллов по видам учебной деятельности

	Вид учебной деятельности
	Оценочное средство

	
	Собеседование
	Кейс-задача
	Работа на лекциях
	Тест
	
	Итого

	Лекции

	
	
	1
	
	
	1

	Практические занятия
	3
	3
	
	3
	
	9

	Самостоятельная работа
	2
	2
	
	2
	
	6

	Промежуточная аттестация
	
	
	
	
	
	100

	Итого
	30
	30
	10
	30
	
	100


Сумма баллов, набранных студентом по всем видам учебной деятельности в рамках дисциплины, переводится в оценку в соответствии с таблицей.
	Сумма баллов

по дисциплине
	Оценка по промежуточной аттестации
	Характеристика качества сформированности компетенции

	от 91 до 100
	«зачтено» / «отлично»
	Студент демонстрирует сформированность дисциплинарных компетенций, обнаруживает всестороннее, систематическое и глубокое знание учебного материала, усвоил основную литературу и знаком с дополнительной литературой, рекомендованной программой, умеет свободно выполнять практические задания, предусмотренные программой, свободно оперирует приобретенными знаниями, умениями, применяет их в ситуациях повышенной сложности.

	от 76 до 90
	«зачтено» / «хорошо»
	Студент демонстрирует сформированность дисциплинарных компетенций: основные знания, умения освоены, но допускаются незначительные ошибки, неточности, затруднения при аналитических операциях, переносе знаний и умений на новые, нестандартные ситуации. 

	от 61 до 75
	«зачтено» / «удовлетворительно»
	Студент демонстрирует сформированность дисциплинарных компетенций: в ходе контрольных мероприятий допускаются значительные ошибки, проявляется отсутствие отдельных знаний, умений, навыков по некоторым дисциплинарным компетенциям, студент испытывает значительные затруднения при оперировании знаниями и умениями при их переносе на новые ситуации.

	от 41 до 60
	«не зачтено» / «неудовлетворительно»
	У студента не сформированы дисциплинарные компетенции, проявляется недостаточность знаний, умений, навыков.

	от 0 до 40
	«не зачтено» / «неудовлетворительно»
	Дисциплинарные компетенции не сформированы. Проявляется полное или практически полное отсутствие знаний, умений, навыков.


5 Примерные оценочные средства**
5.1 Вопросы по темам дисциплины
Тема 1 Внешнеэкономическая политика России. Источники правового регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Понятие, предмет и виды ВЭД.

2. Источники правового регулирования ВЭД

3. Цели и принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности

4. Участники внешнеторговой деятельности 

5. Основные методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности 

6. Режимы осуществления внешнеторговой деятельности

 

Тема 2 Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Общее понятие таможенно-тарифного регулирования ВЭД. 

2. Назначение и виды таможенных режимов. 

3. Ставки таможенных пошлин и порядок их установления. 

4. РНБ и его роль в процессе таможенно-тарифного регулирования ВЭД

5. Тарифные льготы. 

6. Тарифные преференции.

 

Тема 3 Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Понятие и виды нетарифных методов регулирования ВЭД. 

2. Меры финансового воздействия. 

3. Методы административного регламентирования. 

4. Запрещения. 

5. Количественные ограничения (лицензирование, контингентирование, квотирование) 

6. Добровольное самоограничение поставок Нормы, стандарты, правила 

7. Антидемпинговые меры 

8. Предписания таможенных органов .

 

Тема 4 ВТО и Российская Федерация. Условия вступления.

1. История ВТО. 

2. Условия вступления РФ в ВТО .

 

Тема 5 Торговые споры.

1. Понятие торгового спора. 

2. Способы разрешения торговых споров.

3. Разрешение торговых споров в рамках ВТО.

4. Разрешение торговых споров вне ВТО .

 

Тема 6 Использование инструментов торговой защиты.

1. Понятие и виды инструментов торговой защиты. 

2. Инструменты торговой защиты в рамках ВТО. 

3. Применение специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мер в рамках ВТО .

 

Тема 7 Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток.

1. Свободный порт Владивосток (СПВ) – «новый» режим?

2. Меры государственной поддержки 

3. Свободная таможенная зона 

4. Правовой статус резидентов СПВ.

Краткие методические указания:

При подготовке к собеседованию студент обязан проработать нормативно-правовые источники по теме дисциплины, позиции судов, основную и дополнительную литературу (с обязательным конспектированием изучаемого материала – при собеседовании с преподавателем студент может использовать свои записи).

Шкала оценки

	Оценка
	Баллы
	Описание

	5
	5
	студент представил отличное исполнение с незначительным числом ошибок

	4
	4
	студент показал уровень владения материалом выше среднего с несколькими ошибками

	3
	3
	в целом правильно, но со значительным количеством недостатков

	2
	0
	в целом правильное исполнение с критическим количеством существенных ошибок


5.2 Вопросы на экзамен
Тема 1 Внешнеэкономическая политика России. Источники правового регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Понятие, предмет и виды ВЭД.

2. Источники правового регулирования ВЭД

3. Цели и принципы государственного регулирования внешнеторговой деятельности

4. Участники внешнеторговой деятельности 

5. Основные методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности 

6. Режимы осуществления внешнеторговой деятельности

 

Тема 2 Тарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Общее понятие таможенно-тарифного регулирования ВЭД. 

2. Назначение и виды таможенных режимов. 

3. Ставки таможенных пошлин и порядок их установления. 

4. РНБ и его роль в процессе таможенно-тарифного регулирования ВЭД

5. Тарифные льготы. 

6. Тарифные преференции.

 

Тема 3 Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.

1. Понятие и виды нетарифных методов регулирования ВЭД. 

2. Меры финансового воздействия. 

3. Методы административного регламентирования. 

4. Запрещения. 

5. Количественные ограничения (лицензирование, контингентирование, квотирование) 

6. Добровольное самоограничение поставок Нормы, стандарты, правила 

7. Антидемпинговые меры 

8. Предписания таможенных органов .

 

Тема 4 ВТО и Российская Федерация. Условия вступления.

1. История ВТО. 

2. Условия вступления РФ в ВТО .

 

Тема 5 Торговые споры.

1. Понятие торгового спора. 

2. Способы разрешения торговых споров.

3. Разрешение торговых споров в рамках ВТО.

4. Разрешение торговых споров вне ВТО .

 

Тема 6 Использование инструментов торговой защиты.

1. Понятие и виды инструментов торговой защиты. 

2. Инструменты торговой защиты в рамках ВТО. 

3. Применение специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мер в рамках ВТО .

 

Тема 7 Особая экономическая зона – свободный порт Владивосток.

1. Свободный порт Владивосток (СПВ) – «новый» режим?

2. Меры государственной поддержки 

3. Свободная таможенная зона 

4. Правовой статус резидентов СПВ.

Краткие методические указания:

При подготовке к экзамену студент обязан проработать нормативно-правовые источники по темам дисциплины, позиции судов, основную и дополнительную литературу (с обязательным конспектированием изучаемого материала).
Шкала оценки

	Оценка
	Баллы
	Описание

	5
	91-100
	студент представил отличное исполнение с незначительным числом ошибок

	4
	76-90
	студент показал уровень владения материалом выше среднего с несколькими ошибками

	3
	61-75
	в целом правильно, но со значительным количеством недостатков

	2
	менее 61
	в целом правильное исполнение с критическим количеством существенных ошибок


5.3 Фонд тестовых заданий

1. Какие из перечисленных методов не относятся к методам государственного регулирования внешнеторговой деятельности?

а) таможенно-тарифное регулирование;

б) нетарифное регулирование;

в) запреты и ограничения внешней торговли услугами и интеллектуальной собственностью;

г) меры социального характера;

д) меры экономического и административного характера, способствующие развитию внешнеторговой деятельности и предусмотренные законом.

2. Внешнеторговая операция это:

а) перевозка товаров из одной страны в другую через территорию или воздушное пространство третьей страны.

б) сделка, по которой продавец обязуется передать товар в собственность покупателя в обусловленные сроки и на определенных условиях, а покупатель обязуется принять товар и уплатить за него согласованную цену. 

в) комплекс действий контрагентов (иностранных партнеров по внешнеторговой операции) разных стран, направленных на подготовку, совершение и обеспечение торгового обмена.

3. Внешнеэкономическая деятельность это:

а) совокупность организационно-экономических, производственно-хозяйственных и оперативно-коммерческих функций предприятий, ориентированных на мировой рынок, с учётом избранной внешнеэкономической стратегии, форм и методов работы на зарубежных рынках.

б) комплекс действий контрагентов (иностранных партнеров по внешнеторговой операции) разных стран, направленных на подготовку, совершение и обеспечение торгового обмена.

в) выполнение совместных и заказных работ, исполнение заказов на подготовку научно-технической документации, научного оборудования и опытных образцов изделий и материалов, проведение научно-технических экспертиз, консультаций за рубежом

4. По какому признаку нельзя классифицировать участников ВЭД:

а) профилю внешнеэкономической деятельности;

б) характеру совершаемых внешнеторговых операций;

в) долгосрочная аренда

5. Нетарифные ограничения это:

а) ставка пошлин на ввоз или вывоз иностранных товаров на территорию (с территории) Таможенного союза

б) меры запретительного или ограничительного характера, препятствующие проникновению иностранных товаров на внутренние рынки или ограничивающие возможности их использования.

в) меры, осуществляемые с целью контроля со стороны контрагента участников ВЭД

6. Технические барьеры это:

а) неофициальная договоренность (под угрозой применения со стороны импортера более жестких мер) между экспортером и импортером об ограничении ввоза отдельных товаров на рынок импортеров.

б) препятствия для импорта иностранных товаров, возникающие в связи с несоответствием национальным стандартам, системам измерения и инспекции качества, требованиям техники безопасности, санитарно-ветеринарным нормам, правилам упаковки, маркировки и другим требованиям.

в) полное запрещение торговли.

7. Лицензирование это:

а) денежный беспроцентный залог, вносимый импортером в банк перед закупкой товара.

б) это стоимостные или количественные ограничения ввоза (вывоза) товаров, устанавливаемые государством на неопределенный срок, по отдельным видам товаров, странам или группам стран путем введения квот (процентной доли).

в) разрешение на ввоз (вывоз) определенного количества товаров, выдаваемое уполномоченными государственными органами.

8. Квотирование это:

а) денежный беспроцентный залог, вносимый импортером в банк перед закупкой товара.

б) это стоимостные или количественные ограничения ввоза (вывоза) товаров, устанавливаемые государством на неопределенный срок, по отдельным видам товаров, странам или группам стран путем введения квот (процентной доли).

в) разрешение на ввоз (вывоз) определенного количества товаров, выдаваемое уполномоченными государственными органами.

9. Таможенный тариф это:

а) систематизированный перечень ставок, определяющих размер платы по импортным и экспортным товарам, т.е. таможенные пошлины. Увеличивая цену импортного или экспортного товара, он оказывает влияние на объем и структуру внешней торговли.

б) взнос (платеж), взимаемый в обязательном порядке при ввозе товара на таможенную территорию или вывозе его с этой территории.

в) разовое разрешение на экспорт (импорт) товаров.

Краткие методические указания:

Вопрос содержит один или несколько вариантов ответов, которые не могут быть все без исключения правильные либо неправильные. Студент обязан выбрать все правильные ответы и написать их номера напротив номеров вопросов на листе ответа.

Шкала оценки

	Оценка
	Баллы
	Описание

	5
	5
	количество верных ответов составляет более 90% от общего числа тестовых заданий

	4
	4
	количество верных ответов составляет от 75% до 89% от общего числа тестовых заданий

	3
	3
	количество верных ответов составляет от 60% до 74% от общего числа тестовых заданий

	2
	0
	количество верных ответов составляет менее 60% от общего числа тестовых заданий


5.4 Задания для решения кейс-задачи
1. «Большая суматоха вокруг квот» 

Компания Lands’ End разместила заказ на поставку партии брюк из хлопчатобумажной ткани в количестве 200 000 пар из Тайваня. Руководство этой компании, расположенной в штате Висконсин и занимающейся розничной торговлей товарами по каталогам, планировало разместить рекламные объявления на эту продукцию в каталоге за февраль 2000 г. Однако возникли непредвиденные трудности с доставкой партии товара. Тайский экспортер не успел обеспечить необходимую квоту на хлопчатобумажные брюки, предназначенные для отгрузки в адрес Соединенных Штатов, и поэтому пропустил торговый сезон. Компании Lands’ End пришлось снять рекламу этой продукции со страниц каталога уже после того, как он попал в печать. Этот пример иллюстрирует еще один малопривлекательный результат пагубных законов, регулирующих международную торговлю швейными изделиями. Исполнительный директор компании Lands’ End сказал по этому поводу: «Квоты на швейные изделия очень обременительны для нас». В настоящее время система квот включает не меньше 1000 различных ограничений на импорт, которые покрывают множество категорий товаров, выпускаемых во всех странах мира. Такая разветвленная система квот на импорт приводит к повышению цен на товары, из-за чего американские потребители ежегодно теряют десятки миллиардов долларов. Какие выгоды получают США от этой системы? Это даже не протекционизм отношению к отечественным отраслям экономики, ради которого и были установлены нормы, регулирующие международную торговлю. На самом деле эта выгода состоит в том, что предприимчивые производители продукции и их посредники изобрели хитроумный способ использования системы квот с целью перемещения своих предприятий, работников и продукции в самые дальние уголки земного шара в поисках лазеек в законодательстве, позволяющих извлечь дополнительную прибыль. В конечном итоге потребитель получит требуемые товары (в данном примере — хлопчатобумажные брюки). Вполне возможно, что эти брюки шьют те же китайские работники, которые выпускали бы их и в условиях свободной мировой экономики. Однако при существующей системе цена на эти изделия выше, намного выше, чем это было бы при отсутствии квот. Часть средств, полученных на базе повышенных цен на товары, переходит в распоряжение Казначейства США в форме таможенных пошлин. Однако миллиарды долларов, которые приходится расходовать потребителям из-за таких высоких цен на товары, остаются за границей. Часть этих средств «тонет» в открытом море из-за необходимости доставлять товары по обходным маршрутам. Значительная часть денег «прилипает» к рукам иностранцев, которые имеют широкие связи и соответственно могут контролировать процесс распределения квот. На дальнем Востоке права на предоставление квот беззастенчиво продаются и покупаются точно так же, как и многие биржевые опционы. Дэвид Ли, генеральный директор гонконгской компании Comey с удовольствием вспоминает, как в начале 90-х его семья открывала свои предприятия по производству изделий из кашемира на Мадагаскаре. Кашемировая пряжа изготавливается из мягкой шерсти коз, которых выращивают в холодных горах или на равнинах Монголии и северных районов Китая. Компания Comey, которая сотрудничает с такими компаниями, как GAP, Limited и Calvin Klein, переправляет кашемировую пряжу по морю из Китая на три предприятия, расположенные на Мадагаскаре; как правило, транспортировка продукции морским транспортом занимает от четырех до шести недель. Грузы доставляются именно по такому маршруту, так как в США и в европейских странах нет никаких количественных ограничений на импорт товаров из Мадагаскара, тогда как Китай имеет очень небольшую квоту на поставку шерстяных свитеров в эти страны и, следовательно, должен выплачивать штрафы за превышение этой квоты. По оценкам Дэвида Ли (который живет в Гонконге, но семья его почти в полном составе переехала на Мадагаскар), в текущем году компания отгрузит 1,2 млн. свитеров из кашемира с предприятий, расположенных на острове, в США и страны Европы. Каким образом произошло так, что правительство Соединенных Штатов, считающее себя выдающимся сторонником свободной торговли, было вовлечено в этот искаженный тип протекционизма? В 1957г. представители легкой промышленности США убедили законодателей в необходимости ограничить импорт хлопчатобумажных текстильных изделий из Японии. В начале 60-х в США были введены ограничения на поставки швейных изделий из Гонконга. После этого список квот становился все более и более длинным - такая-то квота на импорт женского белья из страны Х, такая-то квота на импорт пижам из страны У, такая- то квота на импорт рукавиц, носков, даже наволочек и полотенец. Как и в системе налогообложения с тысячами присущих ей норм, в системе квот (кроме, возможно, законной торговли квотами на внутреннем рынке страны) появилось множество бюрократических уловок. В странах Азии и Ближнего Востока широко распространена практика наклеивания на товары ложных ярлыков, якобы свидетельствующих о поставке этих товаров из стран с невыполненными квотами. Обнаружение случаев такой ложной маркировки товаров требует привлечения сотен американских инспекторов. Тем не менее самый крупный выигрыш в этой игре можно получить, играя строго по правилам. Марджори Янг вернулась из Соединенных Штатов в Гонконг в 1978г., чтобы помочь своему отцу (выходцу из Шанхая) в управлении компанией Esquel Group. В настоящее время семейная компания Esquel — это крупнейший в мире производитель мужских рубашек из хлопка. По словам Марджори Янг (которая в настоящее время возглавляет компанию), товарооборот Esquel составляет $500 млн/, а чистая прибыль превышает $50 млн. Компания Esquel, на предприятиях которой занято 43 000 работников, выпускает около 48 млн. рубашек и 5 млн. пар брюк в год. Среди заказчиков продукции Esquel самые признанные компании в отрасли, такие как Polo Ralph Lauren, Tommy Hilfiger, Brooks Brothers, Hugo Boss, Nordstorm и др. Особый талант семьи Янг состоит в их понимании системы торговли. Когда в 1978г. семья основала свою компанию, они должны были (как новые участники рынка) купить в Гонконге права на квоты на сбыт своей продукции на рынке. Вместо зтого руководством компании было принято решение об открытии производства в материковой части Китая. В скором времени компания отгружала в адрес заказчиков около 12 млн предметов одежды в год. Однако впоследствии в Соединенных Штатах Америки и в странах Европы неожиданно были введены жесткие квоты на продукцию текстильной и легкой промышленности, поступающую из Китая. В результате владелец компании Esquel приобрел предприятие, расположенное в г. Пинаиг, Малайзия; это предприятие стало крупнейшим экспортером мужских и женских рубашек. Вскоре Соединенные Штаты ввели квоты на импорт товаров из Малайзии, поэтому семья Янг начала производство продукции в Шри-Ланке и на острове Маврикий, расположенном в центре Индийского океана. Если бы не квоты, никому из нас и в голову не пришло бы размещать производство на острове Маврикий, чтобы перевозить готовую продукцию по морю в Соединенные Штаты, — говорит дочь владельца компании. — Можно ли представить себе более отдаленное место? И разве это не выглядит нелепо?» Компания Esquel выращивает свое основное сырье — длинноволокнистый хлопок — на западе Китая, прядет из этого хлопка пряжу на юге Китая, в городе Гуандув. Затем хлопчатобумажная пряжа и необходимые сопутствующие материалы переправляются морским транспортом в Малайзию и на Маврикий, где из этих материалов шьются готовые изделия, предназначенные для экспорта в Соединенные Штаты и в страны Европы. В настоящее время Маврикий имеет большие квоты на экспорт продукции, однако эта страна испытывает недостаток в рабочей силе. Поэтому компании Esquel пришлось нанять 2000 китайских работников на свои предприятия, расположенные на острове Маврикий. Эта процедура производства и продажи одежды распространена во всем мире. Дубай и Бахрейн располагают большими квотами, но испытывают недостаток в работниках, поэтому им приходится импортировать рабочую силу из Индии и Пакистана. Остров Сайпан (территория США) нанимает рабочую силу на свои предприятия по выпуску швейных изделий в Китае и на Филиппинах. Камбоджа имеет большие квоты, но не имеет управляющего персонала в достаточном количестве, поэтому страна импортирует менеджеров из Китая. Южная Корея, испытывающая недостаток в квотах, открыла сотни предприятий по пошиву одежды в Гватемале, Гондурасе и Индонезии. Тайваньские компании, обладающие большим потенциалом в производстве синтетических волокон, вкладывают большие средства в открытие предприятий на территории Вьетнама и Китая. Американские предприниматели не остаются в стороне от подобных схем. Ричард Саттон — розничный торговец одеждой во втором поколении, владелец нью-йоркской компании Lollytogs, которая поставляет предметы одежды таким фирмам, как Target, Sears, Mervyn’s, а также продает школьные формы по лицензии Bugle Boy. Lollytogs, семейная компания с товарооборотом, превышающим $100 млн/, импортирует 95% предметов одежды, которыми она торгует. Ричард Саттон проводит много времени в самолетах. «Из-за квот я вынужден путешествовать по 15 странам мира, — рассказывает он. — Продукция нашей компании пользовалась широким спросом в Омане. На протяжении 10 лет компания продавала свои товары на рынке Омана, а никто другой даже не мог найти эту страну на карте. Затем другие компании также вышли на рынок Омана, неожиданно были введены квоты, и постепенно цены повысились до такого уровня, что наша компания больше не могла выдерживать ценовую конкуренцию с продукцией компании Kmart.» В результате компании Lollytogs пришлось перенести свою деятельность на рынки Танзании, Египта и Бангладеш. «Случилось так, что у Бангладеш сложились достаточно неплохие отношения с Соединенными Штатами, — объясняет г-н Саттон. — Благодаря большим политическим связям с правительством США, Египет также располагает чрезвычайно высокими квотами на хлопчатобумажные брюки для мужчин и юношей». Без таких связей страна может очень скоро утратить свою «открытость» для международной торговли. «В определенный момент кто-нибудь в Соединенных Штатах заявляет о том, что импорт из данной страны достиг уровня, который отрицательно сказывается на той или иной отрасли экономики США, — говорит Ричард Саттон. — Иностранные государства никак не могут повлиять на дальнейшее развитие событий.». Вызывает ли такая система торговли недовольство у этого американского предпринимателя? »Чем сложнее зта система, тем это лучше для меня», — говорит он. Ричарду Саттону нет необходимости заботиться об упрощении такой системы посредством заключения межстрановых торговых соглашений или другим способом. Соблюдение правил игры — это только часть сложной задачи, стоящей перед крупным экспортером. Другая часть этой задачи состоит в практических усилиях по их выполнению. Компания William E. Connor and Associates Ltd. имеет 27 отделений, которые занимаются мониторингом производства в 31 стране мира. По словам г-на Коннора, 250 из 800 штатных работников подразделений компании, занимающихся закупками, — это специалисты, которые посещают предприятия по пошиву одежды в таких местах, как район Внутренняя Монголия (Китай), остров Маврикий и Шри-Ланка, чтобы проконтролировать «подтверждение страны происхождения товара». Г-н Коннор отметил, что еще десять лет назад усилия этих специалистов были бы направлены на контроль качества продукции. В наши дни присутствие представителей компании на местах имеет своей целью фактическое освидетельствование тех этапов процесса выпуска готовых изделий (например, вязания трикотажных полотнищ для свитеров или пошива рубашек из выкроенных деталей), которые подтверждают происхождение этих изделий. Таможенная служба США часто проводит проверку всей совокупности имеющихся данных о стране происхождения той или иной партии товара. В качестве доказательства происхождения товара необходимо представить почти сто страниц разнообразных документов, таких как платежные ведомости по заработной плате, транспортные накладные, счета на электроэнергию и карты раскроя материала. Деньги американских налогоплательщиков работают в такой системе следующим образом. Правительство комплектует мобильные группы специалистов, задача которых состоит в том, чтобы посещать зарубежные предприятия и внимательно изучать счета, пересчитывать швейные машины и наблюдать за работой швей. В такую группу, как правило, входит представитель таможенной службы США и специалист по текстильному делу. Более 350 предприятий из Гонконга, Макао и Тайваня были занесены таможенной службой США в черные списки по подозрению в искажении информации о месте отгрузки. В то же время брокеры, занимающиеся торговлей квотами в рамках агентств, которые рассредоточены по всему миру, внимательно изучают правила американской таможенной службы в поисках лазеек в системе квот. Джимми Лаи, издатель из Гонконга, начал свою карьеру в легкой промышленности. В Соединенных Штатах был наложен запрет на импорт хлопка, шерсти, льна, шапка и синтетических волокон. Однако Джимми Лаи обнаружил, что в Соединенных Штатах не были установлены квоты на импорт изделий из волокна рами (китайской крапивы, растущей на плантациях сахарного тростника). Поэтому Джимми решил заняться поставками свитеров из волокна рами в США. Со временем в Соединенных Штатах были введены квоты и на изделия из рами (Источник: Andrew Tanzer, «The Great Quota Hustle», Forbes, March 6, 2000, pp. 119-125.). Вопросы: 1) Какой была исходная цель введения квот на импорт швейных и текстильных изделий? Сохранилась ли эта цель в настоящее время? 2) Какое влияние оказало введение этих квот на экономику США? 3) Кто выигрывает и кто проигрывает от введения этих квот? 4) Система квот должна быть отменена в конце текущего десятилетия. Принесет ее отмена пользу или вред экономике США? Обоснуйте свой ответ. 

2. «Издержки протекционизма в США». США часто представляют себя как страну, которая является приверженцем неограниченной свободной торговли. В переговорах с торговыми партнерами, такими, как Китай, Европейский союз и Япония, можно часто слышать, заверения американских торговых представителей о том, что экономика США является открытой, с незначительным количеством таможенных пошлин. Несмотря на то что таможенные пошлины на товары, ввозимые в США, действительно меньше по сравнению с другими индустриальными странами, они все равно имеют место. Ряд исследований показали, что в течение 80-х гг. пошлины обошлись покупателям США на сумму в размере около 2 млрд долл. в год. Исследование, проведенное Гари Хуфбауэром и Ким Эллиотом в Институте международной экономики, было посвящено влиянию таможенных пошлин на экономическую деятельность в 21 сфере промышленности с ежегодным объемом продаж в 1 млрд долл. или более, которые США тщательно защищали от внешней конкуренции. Среди этих индустрий оказались индустрия одежды, керамической плитки, сумок и производство сахара. В этих отраслях первоначально таможенные пошлины были введены, чтобы оградить американские фирмы и их работников от внешних конкурентов, предлагающих более низкие цены. Обычным доводом для введения пошлин было то, что фирмы США без такой поддержки разорятся, что вызовет значительное увеличение безработицы. Таким образом, пошлины представлялись как имеющие положительное влияние на экономику США, не говоря уже о Казначействе США, которое извлекало пользу от соответствующих доходов. Исследование, однако, показало, что в то время, как эти пошлины позволили сохранить 200 000 рабочих мест в защищаемых сферах промышленности, которые бы были потеряны в случае внешней конкуренции, они стоили американским покупателям около 32 млрд долл. в год в форме более высоких цен. Даже после того, как доходы от этих пошлин вошли в казну США, общая сумма, уплаченная нацией, все равно составила 10,2 млрд долл. в год, или более чем 50 000 долл. на 1 сохраненное рабочее место. Экономисты, проводившие эти исследования, доказали, что цифры преуменьшили действительные расходы, которые несет страна, введя эти пошлины. Они придерживаются мнения, что, делая импортные товары менее конкурентоспособными по отношению к американским товарам, пошлины позволили местным производителям ставить более высокие цены, чем они должны были быть, так как им не было нужды конкурировать с более дешевыми импортными товарами. Ослабляя конкуренцию, даже слегка, эти пошлины уничтожили стимул для фирм становиться более эффективными, замедляя, таким образом, экономический прогресс. Более того, авторы исследования отмечают, что если бы пошлины не были бы введены, определенная часть от суммы в 32 млрд долл., освобождающихся ежегодно, была бы потрачена на другие товары и услуги. Рост этих отраслей вызвал бы появление новых рабочих мест, компенсируя потерю 200 000 рабочих мест в защищаемых отраслях. Вопросы: 1. Используя данные рассмотренной выше ситуации, обоснуйте: а) точку зрения владельцев и работников компаний в защищаемых отраслях; б) позицию американского правительства; в) позицию ученых. 2. Выберите правильный вариант ответа и приведите основные аргументы, подтверждающие, что во внешнеторговой политике США придерживаются принципов: а) «свободной торговли»; б) политики протекционизма. 3. Какой может быть роль ВТО в решении данных вопросов?

3. «Лангустовые войны». Когда-то давно Луизиана была собственностью Франции. Наполеон продал эту территорию США, когда президентом был Томас Джефферсон, но многие французы остались там жить. Спустя некоторое время, их потомки создали особую культуру — «Cajun», которая сегодня славится в США своей уникальной музыкой и кухней. В основе этой кухни лежит «священный лангуст», как его любят называть в Луизиане. (Лангуст — это ракообразное, обитающее в пресных водоемах, являющееся постоянным обитателем озер Луизианы). Лангуст — основной ингредиент пирогов с раками, ракового супа, супа из стручков бамии. Как и вино для Франции, лангуст является символом культуры. Кроме того, индустрия по разведению лангустов приносит доход в размере 300 млн долл. в год фермерам Луизианы, по крайней мере ни были таковыми, пока на рынке не появились лангусты из Китая. В начале 90-х гг. импортеры из Луизианы приветствовали развитие китайской индустрии, для того чтобы удовлетворить растущий спрос на лангустов. В Китае индустрия разведения лангустов оказалась очень привлекательной для фермеров-предпринимателей. Впервые лангусты из Китая появились в Луизиане в 1991 г. Хотя коренные жители оценили их как недостаточно вкусные, потребители, казалось, не замечали этого. Возможно, их привлекала цена — 2-3 долл. за фунт в зависимости от сезона, в то время как местные лангусты стоили 5-8 долл. за фунт. Благодаря значительным преимуществам в цене объемы продаж от китайского импорта взлетели с 353 000 фунтов — в 1992 г. до 5,5 млн фунтов — в 1996 г. К 1996 г. служащие штата Луизиана подсчитали, что местная индустрия по разведению лангустов потеряла 3000 рабочих мест. В основном, это были низкооплачиваемые места чистильщиков лангустов. В 1996 г. Комитет по исследованию и развитию лангустовой индустрии направил петицию с просьбой о проведении антидемпинговой кампании Комитетом по международной торговле. В петиции утверждалось, что китайские производители лангустов занимались демпингом их товара, продавая его по низким ценам с целью вытеснения производителей Луизианы из бизнеса. Предлагалось установить налог на импортных лангустов в размере 200-300% от налога на импорт. Штат Луизиана затратил на поддержку этой акции сумму в размере 350 000 долл. 

Юристы, представляющие китайскую индустрию по производству лангустов, заявили, что причиной низких цен были более низкие затраты на производство, а не демпинговая кампания. Один из импортеров китайских лангустов в Луизиане отметил, что 27 перерабатывающих заводов снабжали его компанию. Рабочие на этих заводах были обеспечены жильем и другими удобствами плюс получали 15 центов в час или 9 долл. за 60-часовую неделю. Юристами также отмечено, что китайские лангусты оказались выгодными как для американских покупателей, которые смогли сэкономить деньги и извлечь пользу благодаря более постоянному поставщику, так и для ресторанного бизнеса Луизианы, так как себестоимость блюд стала меньше. Ими же отмечено, что в этой кампании не были учтены интересы американских покупателей, так как эта акция не более чем попытка производителей из Луизианы восстановить свою монополию на производство лангустов. Однако Комитет по международной торговле оставался глух к этим аргументам. Используя абсурдные доводы, более характерные для Страны чудес, Комитет счел более важным то, что Китай представляет собой страну с «нерыночной экономикой», так как не является членом ВТО. Затем Комитет в качестве аргумента рассмотрел цены в стране, представляющей «рыночную экономику», — в Испании, с целью установить «истинно рыночную» цену на лангустов. Исходя из того, что лангусты в Испании продаются по ценам, в два раза превышающим цены в Китае, что почти соответствует ценам в Луизиане, Комитет посчитал, что китайцы занимались демпингом. В августе 1997 г. по решению Комитета импорт китайских лангустов был обложен налогом в размере 110-123 % от налога на импорт, тем самым устранялось ценовое преимущество, которым пользовались китайцы. В интересах защиты американской индустрии по разведению лангустов Комитет принял сторону производителей Луизианы, в ущерб интересам американских покупателей, которые теперь вынуждены оплачивать более высокую стоимость товара. Вопросы: 1. Охарактеризуйте ситуацию с торговлей лангустами на мировом рынке. 2. Обоснуйте Ваше мнение о положении в торговле лангустами на рынке США: - с точки зрения потребителей; - производителей США; - производителей и правительства Китая. 3. Как в условиях глобализации должна решиться эта проблема?

Краткие методические указания:

При подготовке ответов на вопросы Студент обязан использовать нормативно-правовую базу и материалы судебной практики.

Шкала оценки

	Оценка
	Баллы
	Описание

	5
	5
	студент представил отличное исполнение с незначительным числом ошибок

	4
	4
	студент показал уровень владения материалом выше среднего с несколькими ошибками

	3
	3
	в целом правильно, но со значительным количеством недостатков

	2
	0
	в целом правильное исполнение с критическим количеством существенных ошибок


Приложение А

Примерный перечень оценочных средств (ОС)

	№ П/П
	Наименование оценочного средства
	Краткая характеристика оценочного средства
	Представление оценочного средства в фонде

	Устный опрос

	1
	Собеседование
	Средство контроля, организованное как специальная беседа преподавателя с обучающимся на темы, связанные с изучаемой дисциплиной, и рассчитанное на выяснение объема знаний обучающегося по определенному разделу, теме, проблеме и т.п.
	Вопросы по темам/разделам дисциплины

	2
	Коллоквиум
	Средство контроля усвоения учебного материала темы, раздела или разделов дисциплины, организованное как учебное занятие в виде собеседования преподавателя с обучающимися.
	Вопросы по темам/разделам дисциплины

	3
	Доклад, сообщение
	Продукт самостоятельной работы обучающегося, представляющий собой публичное выступление по представлению полученных результатов решения определенной учебно-практической, учебно​исследовательской или научной темы.
	Темы докладов, сообщений

	4
	Круглый стол, дискуссия, полемика, диспут, дебаты
	Оценочные средства, позволяющие включить обучающихся в процесс обсуждения спорного вопроса, проблемы и оценить их умение аргументировать собственную точку зрения.
	Перечень дискуссионных тем для проведения круглого стола, дискуссии, полемики, диспута, дебатов

	Письменные работы

	1
	Тест
	Система стандартизированных заданий, позволяющая автоматизировать процедуру измерения уровня знаний и умений обучающегося.
	Фонд тестовых заданий

	2
	Контрольная работа
	Средство проверки умений применять полученные знания для решения задач определенного типа по теме или разделу
	Комплект контрольных заданий по вариантам

	3
	Эссе
	Средство, позволяющее оценить умение обучающегося письменно излагать суть поставленной проблемы, самостоятельно проводить анализ этой проблемы с использованием концепций и аналитического инструментария соответствующей дисциплины, делать выводы, обобщающие авторскую позицию по поставленной проблеме.
	Тематика эссе

	4
	Реферат
	Продукт самостоятельной работы обучающегося, представляющий собой краткое изложение в письменном виде полученных результатов теоретического анализа определенной научной (учебно​исследовательской) темы, где автор раскрывает суть исследуемой проблемы, приводит различные точки зрения, а также собственные взгляды на нее.
	Темы рефератов

	5
	Курсовая работа
	Продукт самостоятельной работы обучающегося, представляющий собой краткое изложение в письменном виде полученных результатов теоретического анализа определенной научной (учебно​исследовательской) темы, где автор раскрывает суть исследуемой проблемы, приводит различные точки зрения, а также собственные взгляды на нее.
	Темы рефератов

	6
	Лабораторная работа
	Средство для закрепления и практического освоения материала по определенному разделу.
	Комплект лабораторных заданий

	7
	Конспект
	Продукт самостоятельной работы обучающегося, отражающий основные идеи заслушанной лекции, сообщения и т.д.
	Темы/разделы дисциплины

	8
	Портфолио
	Целевая подборка работ обучающегося, раскрывающая его индивидуальные образовательные достижения в одной или нескольких учебных дисциплинах.
	Структура портфолио

	9
	Проект
	Конечный продукт, получаемый в результате планирования и выполнения комплекса учебных и исследовательских заданий. Позволяет оценить умения обучающихся самостоятельно конструировать свои знания в процессе решения практических задач и проблем, ориентироваться в информационном пространстве и уровень сформированности аналитических, исследовательских навыков, навыков практического и творческого мышления. Может выполняться в индивидуальном порядке или группой обучающихся.
	Темы групповых и/или индивидуальных проектов

	10
	Деловая и/или ролевая игра
	Совместная деятельность группы обучающихся под управлением преподавателя с целью решения учебных и профессионально​-ориентированных задач путем игрового моделирования реальной проблемной ситуации. Позволяет оценивать умение анализировать и решать типичные профессиональные задачи.
	Тема (проблема), концепция, роли и ожидаемый результат по каждой игре

	11
	Кейс-задача
	Проблемное задание, в котором обучающемуся предлагается осмыслить реальную профессионально-ориентированную ситуацию, необходимую для решения данной проблемы.
	Задания для решения кейс-задачи

	12
	Рабочая тетрадь
	Дидактический комплекс, предназначенный для самостоятельной работы обучающегося и позволяющий оценивать уровень усвоения им учебного материала.
	Образец рабочей тетради

	13
	Разноуровневые задачи и задания
	Различают задачи и задания:
	Комплект разноуровневых задач и заданий

	
	
	а) репродуктивного уровня, позволяющие оценивать и диагностировать знание фактического материала (базовые понятия, алгоритмы, факты) и умение правильно использовать специальные термины и понятия, узнавание объектов изучения в рамках определенного раздела дисциплины;
	

	
	
	б) реконструктивного уровня, позволяющие оценивать и диагностировать умения синтезировать, анализировать, обобщать фактический и теоретический материал с формулированием конкретных выводов, установлением причинно-следственных связей;
	

	
	
	в) творческого уровня, позволяющие оценивать и диагностировать умения, интегрировать знания различных областей, аргументировать собственную точку зрения.
	

	14
	Расчетно​графическая работа
	Средство проверки умений применять полученные знания по заранее определенной методике для решения задач или заданий по модулю или дисциплине в целом.
	Комплект заданий для выполнения расчетно-графической работы

	15
	Творческое задание
	Частично регламентированное задание, имеющее нестандартное решение и позволяющее диагностировать умения, интегрировать знания различных областей, аргументировать собственную точку зрения. Может выполняться в индивидуальном порядке или группой обучающихся.
	Темы групповых и/или индивидуальных творческих заданий

	Технические средства

	1
	Тренажер
	Техническое средство, которое может быть использовано для контроля приобретенных обучающимся профессиональных навыков и умений по управлению конкретным материальным объектом.
	Комплект заданий для работы на тренажере


� В соответствии с Положением об организации и проведении текущего контроля успеваемости, текущей и промежуточной аттестации студентов СК-СТО-ПЛ-04-1.114-2019 (введен в действие приказом ректора ВГУЭС от 29.01.2019 №54), а именно п. 7.1.3 «Промежуточная аттестация по дисциплине (модулю) определяется суммой баллов, набранных студентом в результате текущего контроля знаний, проводимого в различных формах в течение всего периода изучения дисциплины (модуля)». Представленные в таблице 3 оценочные средства используются для промежуточной аттестации студентов, имеющих академическую задолженность по дисциплине.


� В соответствии с Положением об организации и проведении текущего контроля успеваемости, текущей и промежуточной аттестации студентов СК-СТО-ПЛ-04-1.114-2019 (введен в действие приказом ректора ВГУЭС от 29.01.2019 №54), а именно п. 4.4, посещение лекций по дисциплине оценивается в 1 балл за занятие (в сумме не более 10 баллов за семестр).





